
近日，高居商务MPV市场前三甲的风

行菱智，在全国范围内启动了名为“老板

向前冲——菱智惠商工程”的主题活动。

这一大型“惠”商工程，旨在帮助中小企业

降低成本，并与他们分享商业智慧，以应

对通货膨胀，实现稳健的发展。

惠普的“惠商计划”可能侧重在 IT行

业的中小企业，而风行菱智“惠”商工程的

受益企业则似乎更为广泛。但相同的是，

这种推动中小企业健康发展的活动，注定

将形成一个企业与用户共进的双赢局面。

据了解，风行菱智“惠”商工程的主要

内容，包括购车优惠、产品体会、商务智汇

三大部分，可用“三重全惠”来总结。

第一重为购车优惠。中小企业主在

活动期间购车，可享受现金优惠，还可以

获得尊享大礼包。

第二重为产品体会。活动期间，东风

风行将组织广大车主开展“油你做主，省

者为王”的节油挑战赛，让中小企业主亲

身体验商务MPV节油冠军——菱智M5的

优异节油性能，节油赛中的获胜者也将获

得由东风风行送出的精美奖品。

第三重为商务智汇。活动期间，广大

中小企业主可以报名听取电子商务培训、

子女成长建议、投资理财等系列讲座。

风行菱智是东风风行布局MPV市场

的战略车型，畅销达10年之久。在此基础

上，为了深入拓展商务车市场，使菱智成

为更多商务人士的合作伙伴，东风风行连

续推出菱智M5与菱智M3两大新品。

东风风行力争以人性化的服务、强有

力的促销，帮助菱智再次实现跨越式发

展，进一步扩大市场份额。体验式营销能

够有效缩短企业与用户之间的距离，提高

用户对企业产品的认知，并形成良好的口

碑，从而推动企业稳健发展。

（复兴）

“城市迷你SUV”瑞麒X1，以出色的性

能，加上厂家推出的4999元油卡的实惠，

赢得了众多年轻消费者的青睐，在低迷的

车市中掀起了一阵购买热潮。

以智能数字理念打造的瑞麒 X1，拥

有涵盖安全、节能、驾控三大核心领域的

智能数字系统，更是让年轻的“智能控”们

大呼过瘾。

对于事业刚刚起步的年轻人，腰包不

是很鼓，但是“囊中羞涩”并不会阻挡他们

追求生活品质的脚步。瑞麒X1全系标配

ABS+EBD系统、安全带提示功能、发动机

智能防盗、智能除霜延时系统和儿童安全

门锁等配置，加上适中的价位，为她赢得

了“最高性价比”的美誉。

瑞麒X1的节能表现更出类拔萃。其

搭载的奇瑞公司自主研发的ACTECO 1.3L

发动机，拥有62kW的最大功率和122N.m

的最大扭矩，在城市道路保持60km/h匀

速行驶的状态下，油耗仅为4.8L。

瑞麒X1的多功能性，自然成为了吸

引他们出手的重要理由。X1虽为城市迷

你SUV，但其内部空间却不容小觑，不仅

拥有丰富的储物空间，放倒后排座椅之

后，还可以获得超过1000升的巨大空间，

可以装下外出旅行时的大包小包，满足了

一家人周末郊外出行的条件。

瑞麒X1还拥有强大的越野通过性，

其麦弗逊独立式前悬架、扭转梁式半独立

后悬架的经典底盘结构，配合 15英寸的

轮胎，使其具有良好的道路通过性、抓地

性和稳定性。并且，瑞麒X1的车身钣件

均采用高强度镀锌钢板冲压而成，由专用

的点焊机精密焊接而成，凭借过硬的安全

性能，为家庭愉快出游保驾护航。淡季中

瑞麒X1热销就是个很好证明。（翔麟）
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