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汽车·资讯 D4办最有价值的都市报

今年上半年，旗云家族携手QQ上

演的“夏日风暴”，全线大幅让利，引发

极大关注。在这场促销活动中，旗云3

最高达14000元的优惠活动更是风力强

劲。

据悉，此次“夏日风暴”促销活动

中，旗云 3 的优惠幅度从 9000 元到

14000元不等。作为一款5万左右的经

济型车，优惠幅度到达“万元水平线”

上，可谓是优惠到底了。其中，旗云3导

航版，起售价仅为51800元，优惠幅度近

14000元；另经销商还可提供贷款服务，

最低日供仅为23元，还可享受价格不等

的油卡优惠，给更多消费者提供了轻轻

松松圆购车梦的机会。

旗云3导航版是奇瑞公司为了庆祝

旗云突破一百万销量的特供车型，更是

把性价比的优势发挥到了极致。旗云3

导航纪念版完全继承了旗云3原有的优

势，另外还增配了 GPS导航仪、可视倒

车雷达、鲨鱼鳍天线等人性化装置，而

且外观上也做了设计上的提升。加上

此次14000元的现金优惠，旗云3的“性

价标杆”地位必是难以撼动。

旗云品牌曾是高价时代的“终结

者”，以低价入市，迅速获得了消费者的

热捧，对“挟高价以令车市”的合资品牌

形成了强烈冲击。历经十年的发展，旗

云品牌制造“中国人买得起的国民车”

的初衷没有改变，此次旗云3全系钜惠

是给消费者奉上的又一次优惠盛宴。

（复兴）

今年 1~5 月份，MPV 的销量为 19.81

万辆，同比增长了 13.35%，远远高于乘

用车平均增长速度。近日，从威麟经销

商处了解到，自2011年7月份开始，威麟

V5开展了“钜惠万元 威麟豪礼送不停”

的优惠活动，优惠幅度之高让很多消费

者都“跃跃欲试”。

目前威麟V5的口碑非常好，除了大

空间优势，就是它的动力性能不错。其

搭载了奇瑞自主研发的ACTECO 2.0L发

动机，动力强劲平顺，而且节能性很好，

百公里综合油耗仅在9个多油。据车主

反映，威麟V5越是长途高速驾车越显示

出优势，一方面空间大很舒适，长时间

乘坐也不疲惫，另外，动力强劲平稳，

“可以轻松开到120码和 160码之间，根

本感受不到速度的变化，都很稳定。”

据了解，威麟V5空间舒适性远远超

越了长城腾翼V80、普力马等同级车型，

和新途安、奥德赛等合资品牌也不相上

下，据一位购车者介绍，“威麟V5的座

椅支撑度都比一些合资品牌好得多，另

外，离地间隙也比较高，坐着比较舒

服。”最重要的是，目前威麟V5的价位

只有这些合资品牌的一半左右，现在每

款车型另有7000元的现金优惠，再送价

值不菲的大礼包，“含金量”之高简直无

法抗拒。 （翔麟）

今年 1~6月，我国商用车累计销量

211.11万辆，同比下降3.67%。江淮商用

车逆势增长7.96%，上半年共销售轻卡、

重卡、客车底盘等15.71万辆（含出口），

行业排名升至第三。

江淮轻卡实现销售11.66万辆，同比

增长2.71%，成为我国三大轻卡中增幅

最大的品牌；江淮格尔发重卡累计销售

1.74万辆，同比增长34%，增速位列国内

9大主流重卡企业之首；江淮客车底盘

累计销售1.23万台，同比增长4.4%，行业

领先优势进一步扩大。在海外市场，江

淮商用车累计实现出口超过1万辆。

在刚刚过去的5、6两个月里，重卡

市场完成了一次高台跳水，成为跌幅最

大的细分市场。与行业整体销量大幅

下降形成鲜明对比的是，江淮商用车

1-6 月格尔发重卡的累计销售增幅达

34%，成为重卡市场表现最为突出的企

业。江淮重卡营销公司总经理王兵认

为：“江淮格尔发重卡始终坚持品质为

本的品牌核心理念，不断推出引领市

场、品质一流的产品。”

近两年，江淮商用车相继推出了包

括宝斯通高端客车底盘、纯电动客车底

盘和后横置客车底盘等一批行业领先

的产品，形成了自己独特的竞争优势。

今年上半年，仅宝斯通客车底盘就实现

销售321台，同比增长97%，在高端客车

市场实现了新的突破。针对三四线城

市公交市场，江淮客车底盘成功地攻克

了很多行业技术难题，产品的节油、舒

适性和操控性也得到了整体提升，受到

县域客车市场的广泛好评。

逆势突破 江淮商用车挺进行业前三 旗云3盛夏“风暴”最高降14000元

威麟V5最低9.28万起售并送豪礼


