
2011年8月3日 星期三 编辑 殷江霞 组版 邱莉娜 校对仕明C8 家居 JIA JU

震撼！8月20日，
冠军联盟比团购更优惠

8月20日，合肥冠军联盟总裁签售活

动将如期举行。冠军联盟旗下东鹏瓷砖、

大自然地板、欧派橱柜、东鹏瓷砖、雷士照

明、万和燃气具、品格顶吊、罗马假日七大

品牌的更多优惠产品明细将于活动当天

现场公布。冠军联盟联合促销的优惠措

施目的何在呢？

合肥冠军联盟负责人解释说，原因有

三：一是，品牌价值最重要的就是品牌的

市场占有率。活动的目的不是为了赚取

短期的利润，而是要扩大无形的口碑效

应。二是，消费者普遍认为大品牌的产品

价格贵。通过这次活动，是想向消费者证

明大品牌的产品不一定贵。冠军联盟七

大品牌有着丰富的产品线，能充分满足各

个消费层次的需求。三是，冠军联盟作为

国内首个由泛家居行业领导品牌组成的

联盟，其责任不仅仅是谋求各企业、各品

牌的发展，更重要的是推动整个家居行业

的健康发展，为消费者带来最放心的家居

一体化解决方案，提高人们的生活品质。

现在拨打400-0365-020预约电话立

省5000元。本次活动VIP预约电话将于

8 月 19 日关闭，广大消费者朋友务必把

握机会。

《爱情呼叫转移1》中潘文琳在看房时

说：“当你把真正的沙发买回来时，你就会

发现，根本放不进去。”这种情况在日常生

活中屡见不鲜。原因是家装设计师缺乏

对空间的整理把握能力，以及对软装的相

关搭配不能给出指导性的建议。川豪装

饰花费13年的时间精心研发精艺设计体

系，“精”不仅体现设计的专业性、精细性，

而且还表明设计师精益求精的态度；

“艺”，完美表现设计的艺术性，将审美与

实用完美结合，将美学的魅力真正渗透到

每一个川豪客户的日常生活之中。

精艺设计体系涵盖咨询、量房、制图、

签约、后期服务等规范，使得家装设计更

为规范，能让业主享受到真正的专业性

服务，分别表现在以下三个方面：

一是规范设计能合理规划房型的功

能区域。一个好的设计师必须具备良好

的沟通能力，能与业主进行较深层次的

沟通，有时更需要从他（她）的言谈举止

中挖掘所需要的家居环境。

二是规范设计让业主住得更放心更

舒心。精艺设计体系要求设计师以标准

化的符号与图纸规格呈现施工图，帮助

施工人员百分百的按图纸施工，避免出

现返工的情况。其次川豪的精益工程

——8大专用材料和12大施工工艺更是

保障了施工图纸的完美呈现。

三是规范设计还能为软装提供正确

的指导思想。精艺设计体系将软装搭配

建立在精准的基础上，杜绝现在市场上

存在的软装与硬装脱节的现象，将颜色、

款式、造型与整体空间完美的相容在一

起，产生和谐之感。

若想体验精艺设计，可于8月6-7日

参加2011年家居主题公园夏季家装咨询

展览会暨消费者最喜爱的建材团购预订

会，所有参展品牌承诺全年最低价，品种

多样，装修、建材，一站式购齐！

周末的国购广场，安徽团购网家博会

报名点人头攒动。虽是炎炎夏日，咨询

领票的消费者没有减少，因为这次的家

博会优惠力度空前。来一次省一年，这

样的机会怎么能错过？！

有口碑，当然捧场！从第一届家博

会的6.2万人到第三届家博会的8万人爆

棚；从第一届会展中心的 2 万平米的展

区，到第三届4万平米的展区，家家户户

安徽团购网家博会已成了消费者心目中

的家居购物指南。很多商户们都已经将

每年3月与9月两场家博会作为年度常

规营销计划，将更多更好的产品供家博

会上消费者选择。

笔者了解到，现场报名的很多消费

者都是认准家博会的名声去的，面对询

问，大家都纷纷表示冲着家博会的巨大

优惠，“就是要等到家博会！”

不仅有实惠还要有保障！家博会就

是更加丰富齐全的建材商品、更加低廉

的商品价格，让参与的消费者尽情选购，

用最低的价格买到最好的产品。

400家参展品牌，1000多个展位，近

千名优秀设计师，上千种家居品类，

30000平米展出面积，上万款家装产品，

第四届家博会将沿用前三届的展会形

式，一如既往的为消费者省钱，值得一提

的是，规模更大、种类更全、品质更高、价

格更低的一站式家居交易平台将会是本

次家博会的最大亮点。本次家博会依旧

延续家家户户安徽团购网大品牌、高人

气、高质量的战略，为合肥下半年有装修

需求的业主送上 2011 最后一份饕餮大

餐！目前第四届秋季家博会网上报名与

商超、电话发票正式开启，广大业主千万

不要错过2011这最后一次的省钱机会！

精艺设计给你的家装做加法
2011年家居主题公园夏季家装咨询展览会专题报道

至尊优惠：第四届家博会重磅来袭


