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交行安徽省分行

推进绿色信贷工程建设
近年来，交行安徽省分行切实履行企业社会责

任，深入推进“绿色信贷”建设。该行从完善信贷机

制入手，切实将“绿色信贷”理念贯穿于信贷调查、

审查审批和贷后管理全过程。

一是加强组织领导，制定并下发了《交通银行

安徽省分行“绿色信贷”工程建设推进工作实施方

案》，并成立“绿色信贷”工程建设推进工作领导小

组。二是建立环保信息沟通渠道，“有保有压”，进

一步加大对新能源、新材料、新技术等战略性新兴

产业的倾斜力度。三是加强贷后环保监测，要求信

贷管理人员密切关注企业环保情况，防范环境违法

突发事件带来的信贷风险。
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浪漫七夕 理财有道
本周推荐一：泰康人寿浪漫七夕“e爱家七倍积

分”回馈

浪漫七夕，泰康人寿特推出“e 爱家七倍积分”

特惠活动，三种保障，三重惊喜。

第一重：意外风险保障

险种包括：e爱家定期寿险保障（20 万身故给

付）；附加 e爱家意外伤害保障（20 万意外身故给

付）；附加e爱家重疾豁免保障（一旦罹患重疾，无

需缴费，仍可获得定期寿险及意外险的保障）。月

缴费89元起（以23岁男性为例），被保险人60岁前

均可获得20万的身故意外双重保障。

第二重：意外+医疗保障

险种包括：爱家定期寿险保障（20 万身故给

付）；附加 e爱家意外伤害保障（20 万意外身故给

付）；e爱家住院津贴保障（若因病住院每天给付200

元住院津贴）；附加e爱家重疾豁免保障。月缴费

155元起（以26岁男性为例），被保险人60岁前除了

20万的身故和意外双重保障外，若因病住院，每天

可获得200元补贴。

第三重：意外+重疾返还型保障

险种包括：e爱家两全保障（被保险人60岁）保

险期满返还所交全部保费，并且可转换为每年领取

的养老年金）；e爱家重大疾病保障（10万重大疾病

保障）；附加e爱家意外伤害保障（10万意外身故给

付）；附加e爱家重疾豁免保障。月缴费289元起

（以 30 岁男性为例），被保险人60岁前若遭遇意外

或罹患重疾则获得 10万的赔付；若健康平安的度

过，则返还全部保费，并可转换为每年领取的养老

年金。

活动时间：2011年7月29日-2011年8月19日

温馨提示：活动期间，三重保障项目缴费年限

均为20年，均保障至被保险人60岁。

本周推荐二：中信银行“相约七夕，正版兔斯基

情侣T恤免费派送”

成功申请任一款中信兔斯基信用卡，批核后于

2011 年 10 月 31 日前首刷（不限金额），可获赠正版

兔斯基情侣T恤一套。

活动时间：2011年7月7日-2011年9月30日

温馨提示：1、兔斯基信用卡预借现金手续费率

由3%降至1%，最低人民币9元/笔；2、本次活动对象

为新发卡客户，系首次

申请中信银行信用卡

客户，每位持卡人视为

1 个活动参与者，每位

持卡人仅能获得一次

赠送；3、兔斯基情侣T

恤一套为两件（均为 L

号均码），共计8000套，

8 月 1 日起开始配送，

先到先得。

“爱情保单”获青睐

一年一度的中国情人节如期而至，省城合肥萦绕在

一片浪漫气息之中，鲜花电影、烛光晚餐、定情信物……

但是，对于大多数情侣来说，在与爱人享受“罗曼蒂克”的

同时，“钱袋子”也成为不得不面对的现实问题。

其实，“爱情”也有其专属的保险产品“爱情保单。”记

者了解到，目前已有多家保险公司以“爱”为主题，推出家

庭共保的保险产品。例如，泰康人寿的“爱家之约家庭保

障计划（幸福版）”、家庭组合保险产品“e 爱家保障计

划”、“爱相随”定期寿险等。一张保单可同时承保两个或

两个以上的被保险人，确保一家之主一旦遇到不幸时，爱

人、家人仍能够维持基本的生活。

“一张保单保全家”

作为“连生保险”的一类，这种保险包括意外或疾病

身故金、意外伤残保障、同时身故保险金以及分红等，与

一般的分红终身寿险没有本质区别，却有着自身优势。

“如果夫妻俩计划要小宝宝，还可将孩子列入被保险

人名单。”泰康人寿某销售经理告诉记者，一般以家庭经

济支柱为投保人，家庭所有成员均可成为被保险人，并能

随着家庭成员的增加、需求的变化而不断升级。

据了解，与其他保险产品相比，爱情保险最突出的特

点是家人共享一份保单。另外，由于被保险人涉及两个

及两个以上，因此“爱情保单”通常都可以根据夫妻双方

的具体情况设置，且拆分后的保险责任依然有效。

不保“爱情”保安全

一家之主的安危关系到整个家庭，作为家庭顶梁柱，

最需要的是重疾、医疗、意外、养老、定期寿险五大保障。

“爱情保险”等连生型保险产品还能在保费上为投保

人节省一笔费用，在保额、保险期限、缴费期限相同的条

件下，夫妻合保的保费较单独投保，可省去约10%~20%。

为此，保险专家表示，爱情保险虽然保不了爱情，但

从理财角度看可作为家庭理财的一部分，尤其对经济实

力有限的年轻家庭而言，是比较实惠的理财途径。

““爱情保单爱情保单””

信守爱的承诺信守爱的承诺
携手一生是每对情侣的心愿，而处于不同人

生阶段的薪酬水平、家庭状况、风险承受能力不

同，也有不同的理财重心。情侣们如何在浪漫的

同时，合理把握重点，规避理财风险呢？烛光夜，

在一份代表着责任与保障的“爱情保单”中签上爱

人的名字，也许是个不错的新选择。记者 何爽/文

“七夕”将至

钻石黄金谁更“亮”？

钻石——“疯狂的石头”涨三成

今年以来，国际钻石报价已连续八次上调，累计涨幅

超过30%，创造了钻石市场近10年以来的历史之最。

近日，记者走访百大CBD周生生等几大珠宝品牌专

柜，各大珠宝商已不同程度调整了钻饰价格。周大福一

位销售人员告诉记者，“七夕是钻饰市场的销量旺季，钻

饰价格虽有所变动，但问询订购的顾客还是很多”。

在省城合肥，钻石市场似乎仍较为“淡定”，未出现较

明显波动。百大周生生店销售员季小姐告诉记者，目前

合肥钻价走势稳定，销量与往年基本持平。而在老凤祥

珠宝店，经理告诉记者，“钻石饰品目前尚没有涨价，而克

拉钻价格可能要上涨近20%。”

投资渠道有讲究

虽然越来越多的投资者开始像买黄金一样买入钻

石，但和黄金相比，钻石的变现相对“不顺畅”。据了解，

目前国内的钻石销售主要有商场与钻石电子商务两大渠

道，后者比前者便宜近一半以上。

购买钻石者，有的准备收藏，有的则用来投资。但业

内人士提醒，并非所有的钻石都具有保值和投资功能。

据介绍，只有裸钻具有投资价值，钻石重量在1克拉以上

才具有收藏价值，消费级的钻石和投资级的钻石也不一

样。目前国内钻石投资变现方式主要有回购、拍卖、典

当、寄售等，但当前提供钻石回购服务的企业不多，投资

者还需深入了解投资渠道，规避变现风险。

黄金——“金老大”再创新高

自去年以来，国际金价逐渐摆脱金融危机下的“熊

市”，一路震荡高走，在本季度一举冲破千六大关。黄金

作为贵金属投资中的“老大”，攻势依旧强劲。

夏季向来是黄金饰品市场的传统淡季，七夕为“久

旱”的饰金市场送来了“及时雨”。记者在百大CBD、商之

都商场发现，最近前来选购饰金的顾客很多，不少商家也

趁着“七夕”热纷纷推出相关节日活动。

兴业银行资深财富顾问宗华表示，黄金属于国家储

备资产，稳定性较好。“尤其在目前全球通胀预期加大、债

券市场低迷的情况下，黄金的避险优势更易凸显。”

目前适宜做短期交易

对于普通老百姓来说，应对海外债务风险最稳妥最

有效的工具，还是贵金属的投资。业内人士建议投资者

降低风险资产，如股市的投资仓位，而增加黄金投资。

交通银行分析师袁伟建议，保守型投资者应该选择

实物金条、金砖类理财产品；抗风险能力较强的投资者，

则可酌情选择黄金期货、T+D等高风险产品；而中庸型投

资者，更适合投资纸黄金、黄金类股票基金，并“尽量在配

置上不要超过总资产的50%”。

中信银行理财师侯经理告诉记者，由于全球通胀压

力以及美元贬值，多数观点认为大环境下黄金价格仍有

上涨趋势。理财师建议投资者：“不宜做长线，并适当做

空，及时止损。”

中国的传统佳节“七夕”即将到来，鲜花、情书、巧克力，熠熠夺目的金饰、钻饰，都在情人节时

备受青睐。随着金融市场的不断变迁，黄金、钻石市场的波动，也紧紧牵动着金饰、钻饰价格的相

应涨跌。当爱情和投资理财挂钩，投资者如何做到“财情”双收呢？ 记者 何爽/文


