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你去过当铺么？拿着旧物品前往典当行换取

现钱，然后在老板近乎苛刻的挑剔眼光下，最终价

值不菲的物品只能落个低价出售，你对当铺的感觉

是否还停留在这样的老电影里？

事实上，虽然典当行业由来已经，但现代的典

当行业已经与传统的“当铺”截然不同，它正带着高

门槛、快发展、促双赢的种种特点，飞速发展着，典

当行，正在迎来属于自己的春天。

探访：高门槛下依然层出不穷
目前，典当行的注册资金门槛已从300万元“抬高”至

500万元。而这500万的注册资本应当为实缴货币资本，经

营财产权利质押或者不动产抵押业务的，注册门槛则高达

1000万元。这样的门槛不可谓不高，但就是在这种高门槛

下，2010年年底，省城又有12家典当行获得审批，正在逐步

开门营业。目前，省城典当行的数量已经增加至65家。

“我很少接受媒体采访，不为别的，业务多得忙不过

来！”华盛典当经理李峰的一席话，道出了很多典当行老板

的心声。低调却富有效率，这是典当行目前的生存现状。

“造成很多人不熟悉我们的原因，可能是典当行的客户

发生了变化。”安徽出版集团旗下的时代典当业务负责人黄

玉发告诉记者。“以前，典当行大多的业务是面对市民，而目

前，我们主要是以满足中小企业融资为主。业务订单一般

都在几百万以上，上千万的业务更是常有的事。”

原则：只收能带来收益的东西
很多人对于典当行的印象还停留在很早之前拿着旧物

品去当铺换钱的时代。“我们就曾经遇到过一个老人，拿着

破旧的棉袄，来到典当行要换钱。”时代典当业务负责人黄

玉发告诉记者。“没办法，我们只能告诉老人家，典当行并不

是什么都会收，我们只收有价值、能带来收益的东西。”

黄玉发告诉记者，事实上，除了典当的东西必须有价值

外，典当行还有很多物品是不接受的。

“首先，未成年人不具备法人资格，所以典当行一律拒

之门外；其次，来典当行典当的商品需要有完整的手续，这

是为了避免物品来路不正，让典当行成为小偷的销赃地；最

后，典当行不收活物，即使再名贵的动物也不收。因为动物

是有生命的，平时还需要供养它的吃喝拉撒，保证它不生

病、不死亡，对我们来说，风险太大！”

而就连人们传统印象中在当铺最受欢迎的珠宝、首饰、

书画等物品，由于其风险相对较高，收益也不甚理想，很多

典当行也拒收。

多元：能进能出，还能“淘宝”
除了拿实物去换钱，典当行里还能发生些什么呢？实

际上，对于普通市民来说，典当行也有很多实用功能。

“刚刚结束的‘十一’长假，要出远门的市民，会把家里

的贵重物品甚至高档汽车‘寄存’到典当行。”桐城路一家典

当行负责人孙先生告诉记者，不管是从手续费还是操作程

序来说，“寄存”在典当行，远远比去银行租借一个短期的保

险箱来得便宜和方便，特别是高档汽车，放在典当行由于有

人妥善保管，没有被划或是其他损害的危险。

在这家典当行，记者发现一个专门的“淘宝区”，在这

里，市民不仅能淘到珠宝钻饰、名表、古董等东西，还能买到

数码产品、奢侈品等。据介绍，典当行里的绝当物品（逾期不

赎）售价一般只有市价的五六成，“这些绝当的数码产品很

受在校大学生青睐，一上柜就被淘走了。”柜台工作人员称。

误解：典当业并非没人情味
在一些老电影中，我们经常能看到，一些穷人

拿着自己的家当去典当行典当，却遭遇老板各种冷

漠、刻薄的对待。最终，原本价值不菲的物品，只能

“贱价”卖给当铺。而时代典当业务负责人黄玉发

告诉记者，这其实是对典当行业的一种误解。

“保证客户与我们双赢是长期发展的必须手

段，充分考虑客户的利益，借钱给你可以，但是要把

你救活，要真的对你有所作用。救急不救穷，这都

是我们典当行自己的规则。”黄玉发说。

除此之外，典当行还流露出现代商业社会一丝

难得的温情味。

黄玉发告诉记者，去年，有一对夫妻，从外地赶

来合肥给孩子看病，由于刚开始对孩子的病情估计

不足，身上并没有带够足够的金钱。当时已经是晚

上11点多，而医院要求这对夫妻必须交足一定的费

用，才能住院治疗。

万般无奈之下，夫妻俩只好拿出随身携带的手

表和金链子前往典当行求助。“按道理，这些没有发

票的物品，一般我们是不能接受的，但看夫妻俩的

情况实在很紧急，所需要的金额也不多。我们还是

决定把钱借给他们，而且用的是最低的利息。”黄玉

发说。

“第二天，夫妻俩就及时筹到了钱，来到店里

赎回了自己的物品，这种人与人之间互相帮助、互

相信任的感觉，真的很令我感动。”

全省广大适龄应征青年及家长朋友们：

天下兴亡，匹夫有责；参军入伍，光荣选择。在一年一

度的征兵工作全面展开之际，我们谨向积极应征参军报国

的广大青年朋友们致以崇高的敬意！向鼓励支持子女参军

的家长们表示衷心的感谢！向长期关心支持征兵工作的各界

人士表示诚挚的谢意！

国无防不立，民无军不安。越是经济社会快速发展，越需要

巩固的国防和强大的军队。军队的基础在士兵，士兵的基础在

新兵，新兵的基础在征兵。做好征兵工作，向部队输送大批优秀

青年，是建设信息化军队、打赢信息化战争的内在要求，是实现

富国强军战略的基础工程，是中华民族伟大复兴的重要保障。

今年新兵征集对象以高中（含职高、中专、技校）毕业以

上文化程度的青年为主，同等条件下优先征集学历高的应届

毕业生入伍。为了吸引更多优秀青年参军入伍，国家对征兵

政策作了进一步调整，大幅提高大学生入伍士兵提干的比

例，对在校大学生从多方面完善征集后的优待政策，对各级

各类应届毕业生落实优先报名应征、优先体检政审、优先审

批定兵，优先安排使用。安徽省委、省政府、省军区对征兵及

退役安置工作都高度重视，今年即将出台《关于进一步加强

和改进征兵工作的意见》，加大优抚安置力度，必将为激励广

大青年安心服务、报效祖国营造更好的社会环境和条件。

依法服兵役是每个公民应尽的光荣义务，当兵卫国是

广大青年的神圣职责。参军报国既是热爱祖国的高尚行

为，也是磨砺人生、实现理想抱负的重要途径。我省是革命

老区，历来有着崇军尚武、爱国拥军的光荣传统。建国以来

先后为国家输送了数百万优质兵员，并涌现出了一大批英

雄模范。希望广大适龄青年积极响应祖国召唤，踊跃报名

应征入伍，立志军营建功立业，用你们的青春热血书写人生

的辉煌！希望广大家长积极支持子女参军报国，到部队这

所大学校经受锻炼，茁壮成长！

热血沃江淮，铿锵壮军旅。有志好儿女，慷慨当兵去！

安徽省人民政府征兵办公室
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致全省适龄应征青年及家长朋友们的一封信

如今，去典当行已经不再像过去那样是穷人的

“专利”，有大量资产的中小企业主也开始选择典当

行融资救急。

红星路某典当行业务经理姜翠告诉记者，做生

意的中小老板是他们公司的“常客”。对于急需用

钱的他们来说，典当行是应急灯、加油站，而他们用

来“换钱”的质押物绝大多数都是房产。

记者从省典当行业协会获悉，2010年全年，我

省共办理典当业务 29820 笔，上缴税金 12500 万

元；主要经营范围包括名品首饰、汽车、数码产品

及房地产典当业务，其中，光房地产业务就占了六

成以上。

“房产典当之所以日渐升温，首先是由于年初

开始的房地产调控以来，央行频频紧缩信贷，贷款

门槛比往年高出不少，不少中小型地产公司开始求

助民间借贷。”合肥华盛典当李峰经理告诉记者，该

典当行7成左右的业务都源自房地产。

不过，为了规避风险，省城各大典当行正全面

下调房屋典当的折当率，据了解，目前合肥典当行

的折当率在40%～60%之间，也就是说，市值100万

的房产，能从典当行“当”到40～60万元。

发展：大多数依托房地产业

房地产业是他们的“靠山”
中小老板是他们的“常客”
探访，老典当行业背后的新故事


