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车巢启动第三季智购节

11月买车 首选车巢
又是一年年底，到汽车经销商最后

冲刺销量的时候，价格更给力，优惠更

多，正是消费者出手的好时机。11月 19

日、20日，车巢汽车城联合60多家经销

商、200余款汽车主流车型，推出车巢智

购节第3季，特价狂袭，更有百款商品1

元秒杀，4D电影免费观看等好戏，在实

惠的基础上，让所有消费者都满载而归。

200余款新车同场斗艳

智购节上包括保时捷卡宴、路虎发

现者、奔驰、一汽奥迪、讴歌、进口雪铁

龙、进口标致、进口现代、进口菲亚特、

上海大众、上海大众斯柯达、一汽大众、

广汽菲亚特、斯巴鲁、北京现代、东风本

田、广汽本田、一汽丰田、广汽丰田、雪

佛兰、别克猎豹、东风标致、东风雪铁

龙、东风悦达起亚、江淮、奇瑞等60多家

经销商的200多款新车同场斗艳。

高优惠还有4D电影免费看

“买奥迪Q7，送奥迪A1”、“广本雅

阁最高优惠4万”……在年底冲量的关

键节点，参加的经销商针对本次车巢智

购节，专门为消费者提供了很大力度的

购车优惠，回馈消费者。现场购车的消

费者，可以和家人或朋友（限 1 名）免费

观看4D电影，在车巢来场奇幻之旅。

买车赢4000元油卡

优惠足够诱人，礼品足够多，但还

有更给力的油卡大奖。购车的消费者，

每3辆车车主，抽1名500元油卡，还可

参与车巢汽车城每晚抽奖，赢取4000元

油、3000元、2000元油卡。

原来车巢汽车城是这样逛的
“我逛车巢”系列车主手记之一

不同于平常所看见的汽车 4S 店

类型，汽车卖场属于较新的售车模式，

也因此有许多消费者并不了解汽车卖

场是如何将汽车当作日用百货，分品

牌在卖场中出售的。普通消费者通常

都会去关注如何更方便快捷地在卖场

里选车，怎样避免奔波于看车的路上，

能够在看车的同时享有简单的乐趣，

获得最大优惠政策。但这些都必须由

车主亲自体验一番后方可总结得出。

本期《车时代》将为您呈现“我逛车巢”

系列车巢汽车城车主购车手记，让亲

身体验过车巢汽车城的车主来告诉您

怎么逛卖场、选车、议价。

记者 董方

缘起：逛车巢是因“道听途说”

车媛媛是个地道的80后女孩儿。在

一家销售公司做文员的车媛媛总说自己和

汽车有缘：“我从小就和别的女生不太一

样，我喜欢车，最有缘的是我姓车，所以考

完驾照之后我就一直很想买辆车。”

“买车虽然在我的圈子里是个很常见

的事了，但是毕竟金额不小，所以我还是希

望慎重一些。但是我对4S店不熟悉，于是

就找朋友们咨询。”车媛媛最初听到车巢汽

车城的名字，是经由朋友推荐的。“朋友知

道我住包河区，就推荐了我去车巢汽车城，

他给我的理由是，路好走，而且离家也不

远，比较便捷。”

看车：汽车“练摊”多品牌多休闲

“进车巢逛的时候，第一感觉就让人觉

得很舒服、亲切。”车媛媛说：“世纪金源购

物中心一楼有一大片区域就是车巢汽车城

的展厅。各类的主流品牌都摆在展厅里，

一览无余、尽收眼底。展厅面积很大，但是

你逛一圈根本花不了太长时间，差不多一

个小时就够了。”能够让消费者同场比对，

直观选择是车巢作为汽车卖场最突出的优

势。“车巢就是个大超市，把各种汽车品牌

的店集中起来。你看中什么车都可以立马

询问驻扎在车巢的4S店销售人员。”

车媛媛介绍说：“上海大众销售人员告

诉我们，世纪金源购物中心还有很多休闲

场所，去那边吃个饭、唱个歌都很方便。”热

爱休闲生活的车媛媛还拉上朋友将车巢上

面几层楼的购物中心逛了个遍。

买车：卖场活动双重优惠巨划算

“我和卖场里上海大众品牌的销售顾

问聊了一阵子，仔细比对之后，我决定买

车。”车媛媛回忆道：“卖场里车都是摆在一

块的，竞争激烈是不可避免的。据说给车

主的价格都是比较优惠的。最巧的还有我

买车时正好是 9 月第二季车巢智购节启

动，送油卡、送电影票的活动瞬时就吸引了

我们。最后成交的价格，至今我都觉得比

较满意。”


