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东西南北中，合肥商铺租金涨价中。对

合肥的小老板们来说，节节攀升的门面租

金，成为今年的切肤之痛。

面对经营成本中的房租压力，不少老板

发出感叹：我不是在做生意，我是在给房东

打工！

20平方米的门面，租金15万

地处合肥市中心的宿州路，因临近黄金

地段步行街，租金是“居高不下”。几年间，

淮河路步行街优质地段商铺的每平方米租

金和售价，由当初的200多元和2万元涨至

500多元和6万元。包括之前的爱儿舰童装

店和肯德基店，都因为房租太高而告别了宿

州路。宿州路上很多这样的门店，都是因为

租金高，做生意有压力而选择离开。

“宿州路上门面都很贵。”宿州路一家鞋

店员工告诉记者，他们家门面不到20个平方

米，年租金15万元，“但这边是旺铺，还是有

潜力的。”

红星路租金，想涨就涨

红星路一家服装店的商户告诉记者，近

年，红星路形成了小型商业旺街，“租金再

贵，还是有很多人想在此开店。”

而且，红星路商铺租金，也呈现“中间

低，两头高”形势，桐城路以西的红星路商铺

租金高达上万元左右，红星中路商铺租金多

为3000~5000元/月，红星路临近宿州路段

商铺租金在七八千以上。

“租金高，看形势以后可能会涨。”红星

路一女装店老板说，这边很多商铺都是几经

周转，“我们商户很难见到一房东，都是和二

房东甚至三房东接触”。她解释道：“门面本

身租金不太贵，但中间转了好几道，租金自

然就高了。”采访中，多数商户表示，租金高，

生意难做，而且“这边商铺都属于私人的，房

东想怎么涨就怎么涨，也没什么限制”。

外地经商者，租金一年涨30%

来自四川的唐东，今年在定远路的中间，

盘了一家200平方米的门面做川菜。说起今

年的房租，一个“高”字就足以概括他的心

情。来合肥三年，他大大小小的商铺也盘了

好几家，粗略估计了一下，他手中门面房的

租金，每年的涨幅大概在30%左右。红星美

凯龙的店面，租金从当初的55元/平方米涨

到了现在的120元/平方米。而他现在在美

凯龙旁边盘下的这家小店，每个月的租金也

在5000元以上，而且是一年一签。

“我的很多朋友已经撤出合肥，将店铺转

到了西安和郑州”，唐东目前也将投资眼光，

转移到安徽的二线城市，理由很简单，芜湖

红星美凯龙的租金才60~70元/平方米，还

有5个月优惠期。

已经在合肥经营11年的詹氏山核桃，也

饱尝了租金之苦。“在合肥13个店，平均每年

租金上浮8%左右”，其合肥分公司营销总监

潘道伟说。

供需不对称，旺铺难求

为什么合肥的门面房，会出现如此状

况？吉大房产滨湖区郭祖清经理告诉记者，

门面房的价格一直在涨，好的门面房一铺难

求。以滨湖为例，门面房开始的售价在8000

元~1万元/平方米之间，而现在好的门面房，

如永辉超市旁的，售价在3万元/平方米，滨湖

区差一点的门面房价格也在1万元以上，现在

买二手门面房的人少，基本上以租为主。

合肥好的门面房一铺难求，合肥铺铺旺

网的张经理告诉记者，每天，他们要发放铺

位转让、出租信息500多条，但来洽谈的多数

是要餐饮、服装铺位。合肥门面房的转让费

用也是年年攀升。

但中国商业地产顾问机构首席策划师

何其琛建议，对于普通商铺的投资者来说，

预期一定要降低，所谓“一铺养三代”完全是

骗人的鬼话，任何商业地产用这个宣传语都

是噱头，随着商铺产品的丰富性提高、价格

区间拉得越来越大，最高的6万一个平方，低

的有1万多，商铺原来8~12年收回成本，现

在可能要25年才能收回成本。大家都关心

的商铺价格，价格不取决于哪一个时代，凡

是区位好的，经营价值高的，价格都会高。

从产品业态上来讲，未来社区购物中心将成

为开发的亮点。

租商务楼 或化租为买

门面房房租持续高涨，小企业老板又该

怎么办？

做咖啡厅生意的西老板有着切身体会。

“今年我曾去一些楼盘进行过咨询，100多元

一平方米，算下来一个月房租就要一万多

元。后来我在一家商务楼开了家店，租金省

了将近一半，生意也还不错。从这以后我给

自己制订了一个原则：只要在市区，都进商务

楼，不用门面房，这样才能减轻经营压力。”

安徽博达远观房地产营销机构总经理

陈卫明认为，对创业型公司来说，已经到了

一个化租为买的高峰期，“对于经营了五六

年的创业型公司来说，如果有这个能力，可

以投资商务公寓和写字楼，一方面对生意的

长远来说有利，另一方面也是抗通胀的一种

不错的方式。”

对那些没有能力化租为买的小商户，陈

卫明觉得，商户可以在经营和管理上多下

功夫，通过提供特色商品，优质服务，实行

差异化定位、个性化经营来赢得顾客，“也

要尽量运用计算机、网络、企业管理信息系

统等节省人工支出，通过自我消化来化解

成本压力。”

合肥门面房租金一年涨30%？
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9月4日上午，满载着合肥世纪金源购

物中心捐资提供的体育器材被送往庐江县

陡岗中心小学。这些总价值达38000元的

体育器材，为开学第二天的小学生们带去

了不少欢乐。

38000元体育器材装满两辆车

上午9点，满载体育器材的车辆就赶

到了庐江县陡岗中心小学。在捐赠仪式

上，校方代表表达了对合肥世纪金源购物

中心的感谢，并号召全体学生以更优异的

成绩回报所有爱心单位和爱心人士。学生

代表则为合肥世纪金源购物中心公益团队

献上了红领巾。

最后，一曲温暖人心的《爱的奉献》响

彻了陡岗中心小学。这是一首质朴的，没

有任何背景音乐的歌曲，孩子们用歌声表

达最真诚的谢意。

孩子感谢世纪金源所有爱心人士

陡岗中心小学的操场，最原始的地面就

是这个学校的“操场”。“我们学校总共有600

多名小学生，既没有严格意义上的专业体育

老师，也没有上过一天使用器材来上的体育

课。”陡岗中心小学的夏老师告诉笔者，“平时

我们就带着学生做做体操、游戏之类，这就是

体育课。像今天这么多的乒乓球桌、篮球、排

球、羽毛球和跳绳，所有的孩子都没接触过。”

捐赠仪式后，许多孩子们按捺不住

内心的喜悦，纷纷体验了体育器材。世

纪金源购物中心一直都十分重视公益活

动，整个集团目前已经有40亿元的物资捐

给了全国各地最需要帮助的人。 董方

合肥世纪金源购物中心向陡岗中心小学捐赠体育器材

600个孩子从此有了“体育课”

9月8日，滨湖万科城，合肥万科专享上

海优质医疗资源启幕发布会温情启幕，正式

开启“领跑阳光生活”，万科优居体系全面升

级计划。健康主题医疗活动大爱起航，温情

礼献万科业主专享特权！

有爱万科，温暖起航

启幕仪式中万客会代表徐京晶女士和上

海优质医疗团队的代表陆剑毅先生分别上台

致辞，对活动寄予很高的期许，认为上海优质

医疗资源携手万科品牌，是一次强强联手的

对话，势必能为合肥业主献上更优质的服务、

更健康的生活，势必能推动绿色优居理念迈

入新的发展里程！

“这比在医院看病方便多了，医生给我们

每一个人看病的时间也多很多，希望以后这

样的活动经常举办。”家门口的专家门诊收到

了来访客户的一致好评。

大爱无形，用行动践行承诺

据悉，本次活动是万科优居升级计划的

一部分，预计接下来类似的健康医疗行动会不

定期举行，合肥万科还将为其已购房客户及业

主提供上海知名医院绿色通道服务，搭建合肥

与上海间的优质医疗通道，让业主享受独一无

二的上海专家门诊和大病诊疗服务。

为业主提供上海知名
医院专享绿色通道服务

万科优居服务升级
9月16日万达威斯汀酒店，由“众安·绿

色港湾”鼎力特邀中国经济学界泰斗——茅

于轼先生亲临合肥，与城市精英共同探讨中

国经济以及包河区区域经济建设。

此次论坛主题“开启大变局时代”，中

国在变、中部在变、合肥在变、包河也在变，

如何在经济变局中透析当前区域经济，掌

舵财富价值？

9月16日下午14:00，众安·绿色港湾

于万达威斯汀诚邀您的到来！

为预祝此次活动圆满举办，9月30日

前，成功预定众安·绿色港湾的客户均可享

受10万抵20万钜惠。

双城核心，城市纯墅典藏

众安·绿色港湾，领先于中国长三角上

市房企，借势中部城市发展契机，助力南淝

河片区国际化人居城市核心生活圈的建

设。以打造高端旅游度假居住圈为己任，

针对城市新兴领袖阶层对于高雅精致生活

的需求，三大价值体系为其度身定制合肥

首席城市纯别墅生态人居典范生活社区。

绿色港湾，合肥市区唯一纯别墅项目，

地处合肥第一大区包河区，紧邻合肥未来

发展战略重点滨湖新区。15分钟内，享受

主城区臻熟生活配套。10分钟内，守得住

城市未来。据规划，在2015年之前，巢湖

路直接将项目与市中心连接，以绿色港湾

为牵线，南淝河板块将打造滨水宜居中心。

合肥首席3000亩别墅公园代表作

坐拥“五园三湖”，10万方私属生态

湖、共构千亩西班牙园林社区。绿色港湾，

包含1800多亩的主题公园和1200亩的大

型城市纯别墅社区。同时秉承“五园三湖

生态旅游线”的规划理念，以顶级酒店、国

际名校、高档会所、马场、高尔夫、游艇码头

等，集成顶级私人生活场。

对话茅于轼把脉城市经济高峰论坛

9月16日，开启“大变局”时代

汪跟弟 记者 任金如
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