
2007年，合肥市机动

车保有量为 31.6 万辆。

而截至2012年7月，合肥

市机动车保有量已超过

93万辆。

大概正是从 2007、

2008年开始，合肥街头私

家车的保有量激增。不同

于北上广等一、二线城市，

合肥的不少家庭是从那两

年开始购买了第一辆车。

如今，4、5年过去，车辆的

行驶里程、损耗都达到了

一定程度，加上车主日益

增多的需求、新车的“诱

惑”等，不少车主心目中开

始绘制一张叫“换车计”的

蓝图。然而卖旧车、换新

车时，车主该注意哪些？

本期换车计，《车时代》为

你支招。 记者 董方
当你的换车计划已经从设想阶段进入到

实施阶段时，卖掉原先的旧车可能是你最先

需要解决的事情。当我们卖车时，除了正确

评价爱车的价值以外，还要注意一些小问

题。卖车说简单也不简单，有六项细节需要

每位卖家注意。

要选择正规的二手车经纪公司，最好事先

了解其诚信度、交易的透明度以及规范程度等

等；卖前证件要备齐，包括自己的有效证件身份

证与复印件、行驶证与复印件、机动车登记证、

养路费凭证、购置附加税凭证、原始购车发票

等；最好由第三方对车辆进行价值评估。正规

的评估师要通过国家的评估师等级考试考取评

估师等级证书；修车成本要计入价格中，卖车之

前对车辆进行整修，可以提升其价值，但二手车

交易公司一般都对此不作要求，所以如果对车

辆修理了，最好事先说明，并将其计入成本之

中；过户一定要完全，切忌过户过程中出现错漏

环节，其中最重要的手续，类似养路费过户等一

定要办理完全，以免今后产生不必要的责任纠

纷；果断出手，现在新车的降价非常频繁，二手

车的价格也会逐渐下滑，判断好出手时机非常

重要。

另外，进行二手车置换亦是处理旧车的好

选择。不同的4S店有不同的置换政策，但在4S

店进行置换，更有保障，有些店内还会有不错的

优惠政策。

聊聊换车的那些事
专家提醒：买第二辆车应理性，关注车辆性能与适用性

俗话说，一回生二回熟，买车这件事儿

亦是如此。“普遍来说，换车的车主在消费

心理方面，都比第一次购车要成熟、理性。”

作为资深的汽车经销商管理者，大步车业总

经理蒋天赐告诉记者，“换第二代车的车主

往往更重视车辆的性能、适用性、使用成本、

发动机、变速箱、底盘悬挂以及经销商服务

方面。”

“车辆的性能一定是换车的车主首要考虑

的，其次他们会希望提升车辆舒适度。”安徽悦

迪汽车销售服务有限公司的汪京则强调舒适度

亦是换车时车主们关注的。

在选择第一辆车时，每位车主选购车型

时的参考条件或许各不相同，但当他们想要

购买第二辆或者换第二辆车时，性能、适用

性、舒适度、车辆核心部位如发动机、变速

箱以及品牌服务水准就会成为他们考量的

参数。

换车消费心理：更成熟、不盲从

随着物质、经济条件的改善，车主换车的蓝

图便得以实现。基本上，换车的车主有五类。

最多的应属于改善型，也就是消费升级的车

主。改善型：想把10万元的车换成20~30万元

的车型；车型变更型：微车换为轿车，紧凑型轿

车换成中、高级车型，轿车换SUV或休旅车；理

性消费型：未必越买越贵，强调适用性；选购豪

车型：为自己圆“豪车梦”；追求个性型：看重车

辆的设计与独特。

换车消费类型：五类车主想换车

“无论是选第一辆车还是换第二辆车，适合

你的才是最好的。”谈及如何选车时，蒋天赐强

调，他认为消费者最应该了解自己需要什么样

的车型，而后选择最适宜自己的车型，这样才是

最理性的购车方式。

也有人认为在选购第二辆车的时候，功能

不一定是越全越好。“有了第一辆车的行驶经验

之后，你可以观察，每次行驶超过10分钟的时

候，你经常会使用哪些功能？又有哪些功能你

很少用到？”汪京告诉记者，“当你了解自己行车

时所必须的配置后，选车时便一目了然。”

当然，在选择适合你的车型之外，选择优质的

汽车经销商也十分重要。简单来说，经销商优质与

否，也需要消费者实地去了解，进入店面后你所看到

的软硬件设施，包括环境、员工面貌、服务态度等。

而企业的规模、运营时间长短亦可以成为你选择经

销商的参考，规模越大的企业实力相对更雄厚，运营

时间更久的经销商在服务方面更有经验。

专家提醒：适用即可，理性选择最适合你的那款车

卖车注意：证件备齐、选择正规公司、手续办齐
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