
恰逢周末，安徽先驱举行了本年度最后

一次看车会活动。车友通过在安徽大剧院

大巴集合、自行到店等多种方式到店参加。

本次看车团活动在新店合作化路店进行。

活动共成交10余台车。

上午10点半销售经理现场公布优惠政

策，在价格上的优惠幅度也是相当给力。此

外，先驱店也送出了精美礼品，有GPS导航

仪，车载吸尘器和行车记录仪等。

自2002年成立以来，东风悦达起亚秉

持“创中国第一，争世界一流”的信念，稳扎

稳打，车型从经济型覆盖至中高级，产品体

系逐渐完善。所有车型均引自韩国起亚，以

先进技术精心打造，竞争力极强。其中在10

月25日推出的国产狮跑，是目前国内中级

车市的一大热点，其继承和发扬了起亚品牌

动感、活力的理念，最大程度地融合了MPV

的多功能性及乘用轿车的驾驭性和操控性，

同时兼具城市与越野性能，是一款名副其实

的“都市拓界车”，十分符合当下国内具有

“拓界”精神的都市拓界族的用车需求。

本次看车团活动于中午 12 点落下帷

幕，安徽先驱十分感谢各位车友朋友不畏初

冬的寒意积极参与本次看车团活动。

2012年10月，安徽省先驱汽车有限公

司销售服务店正式开业，这是安徽省第一家

东风悦达起亚快修店。该店位于合肥合作

化路与休宁路交口向南100米，交通便利毗

邻核心市区，正符合起亚快修店为车主提供

快捷服务的思路。该店正式运营后，也将提

供包括整车销售、售后维修、配件销售、汽车

装潢等一系列服务，堪称微缩4S店。 先驱

曾几何时，SUV市场还是一个十足的

“小众市场”，SUV车型以越野为主，而轿车

大规模盛行。如今，中国SUV市场火爆异

常，市场增速大幅高于整体车市增长，年销

量过百万。短短不到10年间，SUV市场起

了颠覆性的变化，强势崛起并持续火爆，东

风Honda CR-V功不可没。

在第三代CR-V的带领下，2008年城

市SUV的销量飞速上涨，领头羊CR-V年

销量突破8万辆，这是SUV的一个重要转折

点，意味着城市SUV全面进入主流市场，

CR-V的销量开始与同价位的中高级轿车

一决高下。

2012年2月，全新CR-V以革新者的姿

态登场，在承袭CR-V车型高品质、高可靠性、

全面均衡优势的基础上，以创新的理念，融合

轿车的舒适性、SUV的通过性以及Minivan

的大空间，实现对上一代产品的全面超越。全

新CR-V上市半年来就获得10万辆的销售佳

绩，并以累计销量70万辆的荣耀成绩，刷新了

国内SUV 单一车型的销售纪录，成为首款达

成70万辆的中高端SUV车型。

一个用户的满意并不能说明什么，70万

用户的满意才创造了今天CR-V的销售奇

迹。在中国汽车流通协会发布的《2011中

国乘用车保值率研究报告》中CR-V更是名

列SUV市场二手车保值率榜首！这些都可

以看出消费者对CR-V品质的高度信赖和

认可。我们也有理由相信，CR-V作为城市

SUV全新时代的开启者，当之无愧！宝田

先驱起亚年终看车团上演

半年销量10万、累计销量70万

王者CR-V开启城市SUV全新时代
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