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买手机最划算，就到尼彩工厂店！
更多超性价比安卓智能手机，请到尼彩手机工厂店体验！

尼彩K10
平价实用大众机

●水晶镜面、合金框架

●双摄像头、高清拍摄

●视频聊天

●电子地图、天气预报

●QQ、飞信、微博

工厂价：599元

血拼价： 元399

尼彩DADA:i9
畅销智能操作手机
●3.2寸手写电阻屏智能型手机

●双卡双GSM制式手机

●Mstar超级视频解码芯片

●支持多种视频播放

●多款经典游戏

工厂价：799元

血拼价： 元399

尼彩i15
1：1梦想苹果手机
●3.5寸HVGA高清显示屏
●双摄像头
●支持蓝牙、FM
●无限下载应用程序
●内置多款智能手机游戏
●悠信语聊、语音助理

工厂价：799元

血拼价： 元399

尼彩G6
大屏专业卫星导航商务手机

●专业免费卫星导航
●3.5英寸IPS高清全触控屏
●同花顺炒股软件
●300条超大容量电话本
●内置多款智能手机游戏
●支持蓝牙、FM

工厂价：699元

血拼价： 元399

尼彩i7
大屏超时尚音乐手机
●主流智能操作系统
●3.5寸HVGA高清显示屏
●双摄像头，200万像素
●内置主流免费流行游戏
●丰富的互联网应用
●超级解码芯片，支持多种视频播放

工厂价：699元

血拼价： 元399

尼彩i3
尼彩二代语音控娱乐手机
●3.2寸QVGA高清显示屏
●双摄像头，130万像素
●支持FM、蓝牙
●双卡双待、支持语音播报
●2D方向传感器,支持摇摇换桌面
●悠米在线看视频、玩游戏

工厂价：699元

血拼价： 元399

安徽旗舰店:合肥阜阳路与淮河路交口（市府广场） 0551-2628169

合肥二店：梅山路与长江西路交叉口 0551-2811955

合肥三店：北一环新天地广场屈臣氏对面 0551-5853296

合肥四店：繁华大道与翡翠路交口中环城步行街 0551-3893496

合肥五店：和平路北京华联超市停车场出口 0551-4498762

合肥六店：新亚汽车站往北100米临泉路与站西路交口 0551-5604657

肥西尼彩工厂店：金寨南路与青年北路交口 0551-8831355

肥东尼彩工厂店：龙泉中路通济桥向东50米 0551-7686586

三河工厂店:恒昌路菜市场对面向南50米 0551-8753055

小庙工厂店:小庙镇东街路口 0551-8599508

山南工厂店:山南镇汽车站正对面 0551-8202385

撮镇工厂店:撮镇一中旁 0551-7361883

长丰尼彩工厂店：长丰路县公安局对面 18356080932

庐江尼彩工厂店：文明中路13号（庐江县医院南50米）0565-7328111

庐江二店：文昌路与越城路交叉口（庐江自来水厂对面）

巢湖店：安德利对面新音乐频道西北侧 0565-2818508

全场手机 价一律 元！
活动仅限 12 月 1 日-10 日
只有10天！
活动结束立刻恢复原价
（活动详情见殿堂海报）

超时尚音乐手机i7、大屏幕梦想一比一手机i15、大屏幕高级礼品装经典导航手机G6、超级语音王手机k10、大屏
幕DADA智能机……，所有超爆款明星机，全场只要399元！此次活动意在用市场化手段清除假冒工厂店和违
规加盟商。10天内，手机超过399你就买贵了！没有比尼彩更疯狂的举动！没有比这更划算的价格！

新闻回顾——

煤老板痛下杀手“清理门户”
——《扬子晚报》10月24日A32版壹财经

遭遇“克隆”煤老板全国打假
——《现代快报》10月24日B6版快报110

假李鬼惹怒真李逵，煤老板动怒，发誓与假冒手机工厂店和尼彩“加盟商”战斗到底！

“不是你关门就是我关门！”在亲
自带队清除假冒手机工厂店和加盟
店受阻后，尼彩科技集团 CEO、“煤
老板”卢洪波终于失去了耐心。“我
就不信真李逵斗不过假李鬼！既然
你说你也是工厂店，那我就和你比
价格，看谁才是真正的工厂店；既然
你（加盟店）想抬价赚钱，那我就降
价降得你亏钱！从11月8日起把全
国直营店所有功能机价格一律降到

399 元以下！看到底是你能挺得住
还是我能挺得住！”

惹怒“煤老板”的是市场上冒出
来的各种各样的假冒手机工厂店和
加盟店。

众所周知，尼彩手机工厂店是尼
彩科技集团缔造的具有划时代创新
意义的品牌直营模式，其核心价值是
颠覆传统手机经营模式，通过规模生
产和销售模式创新，砍掉所有的经销
商，把手机从自己的工厂直接到自己
的工厂店直销给消费者，最大限度地
减少了生产和销售成本，使得手机零
售价格比同行便宜60%以上，尼彩手
机因此被消费者赞誉为史上性价比
最高的手机，尼彩手机工厂店也因此
在一年多时间内从一家店发展到近
6000 家店，创造了中国品牌手机快
速发展的新奇迹。

未曾料想到的是，随着尼彩手机
工厂店的火爆崛起，部分利益熏心、
不守行规的手机商贩公然仿冒，自
诩“手机工厂店”。据尼彩企业维权
律师团在全国各地调查取证，目前
市场出现了多种多样的假冒手机工
厂店，为了“傍”尼彩，它们不仅在店
招的装修风格、颜色、标识等刻意模
仿，更有甚者，竟然无中生有地将自
己店面门头故意改装成“泥彩”、“尼
采”、“泥采”、“呢彩”手机工厂店等
视觉上以假乱真的手机店。此外，
由于尼彩企业内部监管不力，致使
尼彩手机部分地区的渠道负责人违
规私下发展了个别加盟代理商，这
也违背了尼彩手机工厂店“从工厂
到直营店”薄利多销的核心经营理
念，使得终端零售价格被人为抬高，
给消费者带来了不应有的消费负

担。
为了清除假冒手机工厂店和尼

彩“加盟商”，尼彩科技集团不惜斥资
数千万元，对全国所有的尼彩手机工
厂直营店依法进行肃整，并要求强制
取缔和关停所有的加盟商，没料到

“清理门户”行动严重受阻！
“既然你敬酒不吃，想吃罚酒，

好，就陪你玩到底！”被激怒的“煤老
板”决定再次启用“价格屠刀”清洗假
冒手机工厂店和尼彩“加盟店”：将旗
下所有的直营手机工厂店，品牌功能
机以全场 399 元的亏本价格血拼市
场，逼迫假冒和违规加盟店直到关门
为止！对此，“煤老板”的逻辑很简
单：老百姓都不傻，如果我的手机比
你便宜大几百块，看还有人去你店里
买么？这样做就是逼迫你卖不动货，
直至你亏到关门！

“真没见过有这样做市场的！”
“这煤老板到底图什么啊？”“尼彩这
一招不就类似于人肉炸弹吗？杀敌
一千自伤八百又何苦呢？”……“煤
老板”打假的事被媒体曝光后，不仅
在行业引起了极大震动，更在社会
上引发了众多议论和强烈反响，支
持者拍手称快，反对者大骂傻瓜，糊
涂着摸不着头脑。那么“煤老板”到
底怎么想的呢？带着疑问笔者特地
采访了有“手机价格屠夫”之称的卢
洪波。

笔者：卢总你好！能谈谈你
为什么要发动这场血战吗？

卢：说实在的，我这也是迫于无
奈。国庆期间我回南京休假，顺便

到市场转了一下，没想到“转”出了
大问题：我发现竟然有我们内部人
私下发展了“加盟店”，而且这些加
盟店卖的手机价格比我们正规的直
营工厂店都高出几十乃至上百元，
这哪能允许呢？再一打听市场上还
有打着“尼采手机工厂店”“泥彩手
机工厂店”等各种各样装修风格足
以以假乱真误导消费者的假冒手机
工厂店，这还了得？

笔者：俗话说损人利已的事
不能做，更何况损人又不利己的
事，你这样以亏本价血拼假冒和
自己的“加盟店”，岂不是损人又
不利己啊，为什么还要这样干
呢？

卢：其实我也不想这么干。假
冒尼彩名称的，我们通过正常的
法律手段予以逐个取缔，但对那
些自诩是“手机工厂店”和我们内
部人员私自发展的“加盟店”，从
法律上他们也是合法的，只是价
钱卖得太高，我们无法通过相关
部门取缔，只能通过市场行为取

缔，哎……

笔者：我问的是你为什么不
惜亏血本也要把对方“打”死？

卢：这很简单嘛，因为真正的尼
彩手机工厂店就是手机性价比做到
最高，其他的所谓“手机工厂店”和
尼彩的“加盟店”就是挂着工厂店卖
高价机的传统手机销售店，俗说“一
粒老鼠屎坏了一锅粥”，他们这样干
就会让老百姓误认为我们真正的工
厂店和他们也一样，卖的手机并不
是性价比最高的，这就破坏了我们
尼彩做中国性价比最高的手机的宗
旨。现在出点“血”清除这些，虽然
代价大，但从长远利益来讲，还是值
得的，也是势在必行的！亏血本也
要把对方“打”死！

笔者：这样做，你们自己能
坚持多久呢？

卢：这个很难说，毕竟代价太
大，实在顶不住就卖煤矿，但我想用
不了多久，很简单嘛，老百姓都不
傻，如果我的手机比他们便宜大几
百块，看还有人去他们店里买吗？
这样做就是逼迫他们卖不动货，直
至亏到关门！当然，他们也可以投
降嘛，也让我们早点结束这种血拼，
恢复正常销售。

■手机老板为何不让消费者买自己生产的手机？
■自己发展的加盟店，为什么又要被清除？
■究竟谁是疯子，损人不利己的事，为何他还要坚持去做？

——尼彩科技集团总经理卢洪波就以上疑问接受笔者面对面采访

笔者 吴东

正本清源 煤老板打假全场399
工厂直营 尼彩手机合肥六店盛大开业


