
2013年1月1日，百年人寿“全家福”产品将隆重上市。在公司“产品服务

创新”的理念倡导下，百年人寿“全家福”产品立足保险基本保障功能应运而生，

实现了“一张保单，全家受益”的全方位、灵活功能，让您不必再为爱而艰难选择，

是一款实用贴心的全家保障计划。 邹传科

2012年12月6日星期四
编辑邹传科 | 组版邱莉娜 | 校对刘洁

T11

在即将到来的 2013 年，投资者首先要

树立良好的观念。现在理财产品琳琅满

目，第三方公司的、银行代理的、保险公司

的产品都比较多。所以，投资者首先要有

一个大体的判断。业内人士分析，主要有

四点值得注意的地方。

一是要对市场整体有一个初步的判

断，关注实时财经信息，它会反映出整体的

趋势。二是要合理配置，不要把资产放在

一个篮子里。投资市场上的产品很多，投

资者们可以选择不同的市场进行配比投

资，才能分散风险。三是投资者还要有定

投的概念，而且一定要坚持，定投是一个持

之以恒的过程。四是每个人要做自己的风

险评估和风险把控。 记者 邹传科

信托最得高端宠爱

在楼市、股市投资前景不明，黄金价格

已经处于历史高位的投资背景下，具有吸

引力的风险可控、收益相对较高的信托产

品，赢得了相当多高端投资者的青睐。

胡润研究院此前发布的《2011中国私

人财富管理白皮书》称，有超过40%的富豪

热衷投资信托产品。对于持有投资产品的

时间，调研人员表示，为确保企业资金的流

动性，一半的富豪在投资时选择的持有时间

为1～2年。事实上，目前在中国富豪中，

80%的富豪不喜欢两年以上的投资产品，

30%的富豪最青睐1年以内的投资产品。

省城一家银行理财师告诉记者，如今，

他所接触的高端客户中，有一半以上都会

进行信托投资。“由于这类产品具有相对较

高收益、低风险特征，又有相对固定的期

限，明确的预计收益率。因此很多投资者

都喜欢这类产品，甚至一些客户在选择银

行的时候都会要求配置信托产品才行。”通

常银行代销的信托产品，想要购买的市民

一般都预先登记，而且并不是预先登记了

就一定能购买到。购买此类信托产品并不

像打新股一样有“中签”一说，银行一般会

按“资金优先、时间优先”的原则行事。也

就是说，银行会优先照顾“大主顾”。

银行理财师提醒投资者，购买高收益

的产品时，不能只看预期收益率，还是要认

真研究产品的投向。一些理财产品甚至信

托计划等投资的博取较高收益领域，并没

有本金和收益保障。

岁末年终，银行发行的理财产品中，保本

固定收益型所占份额越来越高。据统计，前

两个月银行总计发行理财产品4009款，其中

进行保本承诺的产品就达1839款，占比约

47.12%。理财专家建议，在市场波动较大或

市场整体低迷的情况之下，作为家庭理财适

当配置一些保本型理财产品，不仅可以有效

规避市场风险，还有望获取高于银行存款利

息的回报。

理财师提醒，在进行保本类型理财产品

的选择时，投资者不仅需要关注产品的安全

性、收益性，同时还应关注产品的保本条件。

在年末和农历新年到来之前，市场资

金面将可能保持趋紧状态，以人民币计价

的理财产品收益率或将继续走高。投资者

可以抓住相关机会，及时购买那些跨年或

者跨春节的高收益理财产品，做好2012年

的最后一笔银行理财投资。

但是考察理财产品是否具有优势，不能

仅局限于盯住收益率这一个指标，还要考虑

理财产品发售的风险控制能力、收益能力、发

行能力、理财服务丰富性等业务综合能力。

银行理财产品分保本型和非保本型。

一般来说，风险承受能力比较低的投资者

应投资保本型固定收益产品，这类产品风

险等级最低，保本型产品可视为固定存款；

而风险承受能力比较高、进取型的投资者

可投资非保本型权益类的或一些另类投资

品，承担更高的风险，就可能取得更高的收

益。介于两者之间的还有保本浮动收益型

产品，这种产品在保证不损失本金的情况

下，有机会获得高于定存的收益，这类产品

较适合稳健型的投资者。

保本理财门槛挺高

年末时节选啥产品好

阅读延伸：来年投资理财四步走

2012年即将过去，股市大幅下挫、房市跌宕起伏、黄金市场颓废……

银行理财产品你买了吗？（下）
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孝养父母，关爱子女，体恤爱人。“全家

福”让这个冬天不再寒冷，让爱进驻家中的

每个角落。不同的人生阶段，不同的理财需

求，特别的爱奉献给最特别的人。

王先生今年35岁，私营企业主，事业有

成，夫妻和睦，今年刚刚喜得贵子，父亲60

岁，母亲58岁，父母在农村生活没有社保。

王先生选择百年“福享全家计划”（即“全家

福”产品），为在农村没有养老金的父母亲选

择了养老金，为孩子准备了教育金和婚嫁

金，为自己与爱人准备了每隔十年的“婚姻

保鲜金”，从而为自己温馨的小家，做了完美

的规划。王先生每年投入10万元，投入时

间10年，累计投入100万元。十年间，父亲

在61岁到65岁，母亲在59岁到65岁时每

年可领5000元养老金；父亲、母亲在66岁

到99岁，每年还可领取10000元养老金；为

宝宝在18岁到21岁时，每年准备20000元

的大学教育金，孩子30岁时，为他准备10

万元的创业金；王先生把自己婚姻的每一个

第10年作为特别纪念日，为自己准备“婚姻

保鲜金”，金额从1万元到30万元，幸福感

逐渐升温。除此之外，到客户100岁时，账

户仍有部分余额。

一张保单全家受益
百年人寿“全家福”产品即将隆重上市

百年人寿“全家福”产品真正实现了一

张保单，全家共享，让拥有家庭责任感的人

们从此无需再为爱做艰难选择，轻轻松松为

全家购置最贴心的保障。

“全家福”产品功能齐全，领取更活。在

投保时突破了传统保险生存金受益人的限

制，可指定一人或多人领取生存金，实现“一

张保单，全家受益”的美妙意境。还可以随

着时间的推移，家庭环境的变化，及时调整

分配方案，尽显灵活特色，实现理财分配自

由。

同时，借助“金账户”的指定受益人和

年金转换两项功能做好合理的财务安排，

打造财富避风港。百年人寿会根据投保人

约定的领取人、领取时间和领取金额，直接

将金额打到指定的账户，无需额外办理任

何手续，彰显贵宾服务。“全家福”产品使客

户收益更高，在返还额度、返还频率、财富

增值以及延续方面，给客户放心的承诺，真

正成为客户资金的“安全港湾”。“全家福”

第一次明确了身故受益金和满期金可以转

换年金，无形中又延长了保单寿命，提高客

户收益，真正解决了客户的“后顾之忧”。

一张保单，全家共享

这个冬天因“此”不寒冷


