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“财富市场永远上演着‘二八法则’。占

比 20%的人群——也许更少——掌握着

80%的社会财富。”今年6月入驻合肥的红实

财富有关负责人分析说，这个“20%”被业内

命名为“高净值客户”，他们不仅是传统金融

机构——银行眼中需要极力拉拢的高端客

户群，更是以投资市场“第三方”角色出现的

第三方理财机构的衣食父母。

综观整个安徽市场，从业内领头羊诺亚

财富，到来自北京的恒天财富，再到8月份入

驻合肥的星展财富，以及陆续成立的宜信财

富、浩丰投资理财等机构，虽然其机构名称

各具特色，但目标客户却空前一致地直指中

产家庭。

而在北京、上海、广州等地，第三方理财

机构的发展更是蔚为大观，成为最近两年来

投资理财市场一道特别的风景。然而，第三

方理财市场快速发展的同时，他们也在接受

来自投资者、传统金融服务机构的考察，并

面临着自身投资管理能力是否充足、盈利模

式是否可持续等多重考验。

第三方理财机构纷纷进驻合肥

悄然崛起的投资新势力
即将过去的 2012 年，对

投资者来说，是难熬的一年。

整体低迷的投资市场，让绝大

部分投资者无所适从；而对于

安徽省的第三方理财市场来

说，即将过去的2012年，却是

整个行业迎来大发展的一

年——虽然这些相继入驻安徽

市场的机构业务开展得并不轻

松。 记者 邹传科

“财富人群快速增长，但投资理念相对

滞后；大批资金寻找增值渠道，但投资市场

持续低迷。”对于最近一年多来迅速崛起的

第三方理财市场，有人这样分析其中的原

因。的确，作为投资者的你，无论是否主动

关注过这个市场，关于第三方理财的各类信

息也已经呼叫着一头冲进了你的视野。随

着行业的快速发展，第三方理财的概念，也

逐渐为越来越多的人所知。6月，红实财富

入驻；8月，星展财富开业……去年至今，安

徽的第三方理财市场迎来快速发展时期，越

来越多的第三方理财机构入驻、成立，成为

传统投资市场的补充。

“从2010年下半年开始崭露头角，到今

年以来合肥迎来一波第三方理财机构入驻、

成立的高潮，合肥的投资理财市场，开始带

入一个新理念——‘第三方理财’。”提及安

徽的第三方理财市场，诺亚财富总经理李芳

说，对于合肥的中高端投资者来说，似乎是

一夜之间，“第三方理财”的信息就开始扑面

而来。

何为第三方理财？它与传统的金融服

务机构有何不同？

“第三方理财的优势在于专注高净值客

户，提供贴身的财富管家式服务。”李芳说。

确实，近年来，随着财富的快速增长，国内的

新晋富豪的群体日渐庞大。对于这个各大

金融服务机构紧紧盯住的“高净值客户群”

来说，他们的投资需求自然与普通工薪族有

着天壤之别。

“一边是手握大笔资金、急切寻找投资

出口的财富‘新贵’阶层，一边是存款收益

低、股票太低迷、炒汇风险大、地产观望期的

无奈，如何为这个资金量庞大的群体寻找对

路的投资渠道？第三方理财应运而生。”探

讨第三方行业快速发展的原因时，一位第三

方理财机构的项目部经理如此解析。

盯紧“高净值客户”，专门为富人理

财。确实，对于每个投身第三方理财市场

的人来说，手握大笔可投资资金的“高净值

客户”，为他们带来了巨大的事业想象空

间。

第三方理财机构烧热市场

瞄准“高净值客户”群体

接受考察面临着多重考验


