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圣诞前的终极狂欢
车巢汽车城“圣诞大聚惠”暨市场星报便民服务滨湖行活动圆满收官

12月22~23日，在滨湖区合肥市世纪金源购物中

心南广场前，一场提前到来的圣诞狂欢“大戏”连番上

演。由本报牵头，车巢汽车城与靓点汽车用品三家单

位联手，为活动期间前来车巢汽车城买车、看车的消费

者，带去了汽车年终巨惠、万元汽车用品秒杀以及现场

的精彩演出节目等。此外，23日当天，还有一百多名普

通市民在本报站点前接受了便民服务，包括医疗、法

律、工商等方面的咨询服务。 记者董方/文倪路/图

“今天是礼拜天，我正好带孙子出来逛

逛，看到这边有医生在，我就来看看，量个

血压。”家住世纪金源购物中心附近的不少

中老年消费者，在周末喜欢出来走走。12

月23日，本报在世纪金源购物中心南广场

的便民服务站一经搭建好，就有不少老年人

进来测量血压等等。

据便民服务站内的工作人员介绍，最受

欢迎的便民服务仍是医疗方面的，但也有少

部分的市民在水电、燃气等日常生活方面提

出了问题。当天在站内负责法律问题服务

的安徽皖和律师事务所的汪仁举介绍说，

“前来咨询法律方面问题的市民并不多，但

这样的活动很有意义，所以即便前一天刚下

了雪，温度很低，我们也愿意坚守在服务站

内，传递冬日的‘正能量’。”

便民：从小事开始 星报传递冬日温暖

一年之中，买车的好时机有几个阶

段，岁末也是不少购车者“紧盯”的日子。

怎么买得更实惠，去哪买得更实惠？是购

车者共同的关注点。本次圣诞“大聚惠”

活动期间，车巢汽车城为购车者提供全城

最实惠的价格，全城最直观、便捷的购车

环境。

活动期间，车巢汽车城提供室外与室内

结合的汽车展览区、汽车用品展览区，购车

更直观、更便捷。在世纪金源购物中心南广

场上，60余款车型整齐排列，不少购车者表

示：“边走边浏览，看得很过瘾！”

“东风日产骐达，除3000元补贴之外，

还有万元补贴及3000元装潢大礼包……”

活动期间，不断有广播公布现场各家店的优

惠政策。岁末终极优惠亦是本次活动的“重

中之重”。据车巢汽车城相关负责人介绍，

价格实惠，让不少消费者都果断决定现场下

订单。

在车巢汽车城室内展区，优惠政策与室

外相同，记者看到不少消费者在看完室外的

集中展示之后，最终选择回到室内与销售人

员进行洽谈。据统计，23日内，车巢汽车城

最终销售了68台。

乐购：圣诞聚“惠”车巢单日狂销68台

车巢汽车城作为安徽汽车行业中具有

创新运营理念的先锋企业，一直致力于开创

汽车市场的混业态模式。汽车用品玩秒杀、

竞拍，全场观众一起来互动，让活动期间来

到车巢的消费者不仅可以看车，还可以感受

圣诞狂欢的气息。

“圣诞大聚惠”活动现场搭建了主舞台，

开场一首“骑马舞”《江南style》将圣诞狂欢

的气氛推向巅峰。由靓点汽车用品提供了

近百款汽车用品来进行汽车秒杀、竞拍活

动，其中包括汽车香薰、汽车坐垫、户外装

备等商品，总价值超过2万元。安徽靓点汽

车服务有限公司总经理邵承兵告诉记者：

“今天靓点汽车用品来助阵现场活动，主要

还是希望能与更多的消费者有互动，让他们

能直观了解靓点汽车用品。”

“今天来车巢的活动真是值了，我大概用

一百多块钱秒杀了价值四、五百块钱的商品。

茶叶、汽车香薰，很多！”现场参与互动的热心

观众张师傅可谓是当日的“秒杀之王”。

另外据车巢汽车城相关负责人透露，在

下个月底，车巢汽车城智购节第⑦季将隆重

上演，届时，将有更大优惠回馈广大消费者，请

各位有购车需求的及时关注车巢汽车城相关

广告信息或者致电0551-62910299详询。

好玩：秒杀、竞拍、热舞，打造车巢style


