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为答谢广大消费者，即日起至7月

31日，安天迪凯东风悦达起亚专营店开

展“换”然一新·二手车置换促销活动。

即日起至7月31日，活动期间所有

到店车型可免费评估并赠送好礼。

1.置换K3、秀尔：本品牌成功置换赠

送1500元油卡+1000元工时保养券；

2.原价置换K5：本品牌2年6万公里

以内1.6排量以下（包含1.6排量）且无结

构性损伤的车型可原价置换K5。

“起亚·至诚二手车”严格依托原厂

的坚实保障、以严苛的7大类108项检测

标准和规范化业务流程，为消费者提供

可靠、专业和便捷的全方位一站式服

务。“起亚·至诚二手车”置换业务采用

多品牌置换模式，消费者可用任一品牌

的旧车置换东风悦达起亚品牌新车。经

东风悦达起亚“起亚·至诚二手车”业务

授权的专营店都拥有持国家注册证书的

专业评估师，在对收购车辆进行36项专

业技术检测的同时，向客户提供公平、公

正和透明的估计方式，在这样安全便捷

的置换业务下，客户将获得满意的二手

车收购价格和超值新车优惠。安天迪凯

安徽路网与灵璧县“牵手”
干线签约仪式启动

古往今来，交通、基础建设都是各地方发

展之初的目标。7月17日，安徽省路网交通

建设集团与灵璧县人民政府，在滨湖新区世纪

金源大酒店举行了灵璧干线修建的签约仪式。

签约仪式上，灵璧县政府与路网分别播

放了自己的宣传片，向宾客介绍自己。

据灵璧县副县长赵学东介绍，此次签约

是灵璧县政府加快和民营企业合作，筹措建

设资金进行县内道路基础设施建设的一项举

措。签约共包括三方面内容，即灵璧县一级

路303快速通道的修建，主干道的维修和高

速公路的建设，总金额约在15亿左右。

灵璧县内旅游资源丰富，钟馗画、灵璧石

和虞姬墓号称灵璧三绝。县政府致力于对外

交流，但道路基础设施建设仍需加强。安徽

路网是城市基础设施建设运营商，在投资道

路基础设施建设上经验丰富，为扩大自身的

投资领域，提高企业专业能力，与灵璧县政府

的需求不谋而合，共同促成了本次合作。

安徽路网集团负责人刘义富提到，这次

合作是双方多次考察和交流的结果，也是路

网集团发展十年来的又一个成功，路网集团

将会全力打造这一民生工程。

据悉，灵璧干线的修建将会在签约后不

久动工。 田林峰 董方

安天迪凯二手车置换活动进行中

全新爱丽舍国内版超越欧版
定位于“全球新一代欧系中级车”的全新

爱丽舍具有同级别中最长的2652mm轴距和

最宽的1748mm车身，相较欧版车型更为宽

适。外观上，全新爱丽舍整体造型风格时尚、

大气动感，设计师为中国市场设计了精制的镀

铬防擦条与全新15寸涡扇式铝合金轮毂，不

禁让人浮想到全新爱丽舍风驰电掣时的强劲

动力。另外，国内版全新爱丽舍拥有隐藏式天

线，这点相较欧版车型也更具优势。 董方

一汽-大众安徽宝捷激情“众”夏热

卖会告一段落，在5天的活动中，全系车

型均有现车销售，现场就有6台汽车当

场找到了自己的主人，另有55位车主定

下了自己的爱车。这个成绩为活动交上

满意答卷。

安徽宝捷全体员工衷心感谢车友们

的支持，并将继续推出更优质服务，更优

惠活动，在这炎炎夏日中，为更多的朋友

们带来属于自己爱车空间和清凉体验。

销售热线：0551-64240883

宝捷

7月20~21日，上海大众斯柯达“百

城昕体验 智慧面对面”全国路演活动来

到合肥站。

不久前，随着一辆明朗白昕锐缓缓

驶下生产线，上海大众斯柯达迎来了第

100万辆轿车的下线，也由此成为中国

汽车市场用最短的时间实现生产100万

辆车的欧系品牌。

作为斯柯达家族新成员，Rapid昕

锐不仅将斯柯达的造车精华与大众汽车

集团的先进技术融于一身，更以斯柯达

全新设计语言，完美呈现了百年品牌的

智慧结晶，将“Simply Clever”的品牌精

髓，展现得淋漓尽致，为消费者带来充满

智慧的驾乘感受。

目前，上海大众斯柯达凭借昊锐、明

锐、昕锐、晶锐四大车系已经实现了对中

国车市最富消费实力和消费潜力的B

级、A级和A0级车市场的全面覆盖，两

款进口车型Yeti和Superb 旅行车的出

现无疑将进一步将斯柯达品牌在华产品

线延伸至新兴的SUV市场和旅行车市

场，中国消费者将感受到一个更为丰富、

立体的百年斯柯达形象。

百城昕体验昕锐携斯柯达进口车亮相合肥

安徽宝捷举办激情“众”夏热卖会

风行景逸今年 1~5 月累计销售

28926台，连续5个月夺得自主大两厢市

场销售冠军。收费透明服务好是车主们

给风行景逸售后服务做出的评价。

景逸LV车主刘先生表示：“来4S店

图的就是放心，风行景逸给我的感觉就

是收费透明，像配件价格和工时费用都

是明码标价，每次维修前，我就已经知道

每项维修保养产生的费用是多少。”

另一位景逸LV车主张先生告诉笔

者，之所以选择景逸LV，除了产品本身

的优势外，5年或10万公里的长质保服

务也是吸引他的原因。

“景逸SUV的服务真的很到位。”车

主李先生表示，他对自己的选择很满意。

优秀的产品品质、高质量的服务，共

同成就了风行景逸自主大两厢市场销量

冠军的地位。 复兴

收费透明服务好——风行景逸售后服务调查


