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据介绍，2009年6月2日，阿根廷阿丹

诺公司向华星化工定购双甘膦 1710 吨，

之后又追加购买 2504吨，合同货款总计

807.77 万美元。双方约定，如阿根廷阿

丹诺公司延期付款将按0.8%的月利息支

付利息。合同签订后，华星化工如期于

2010年 12月 28日前分批向阿根廷阿丹

诺公司交清了全部货物 4230吨，实际货

款总计 864.792 万美元。阿根廷阿丹诺

公司收货后分批支付了部分货款，对于

余款 391.10 万美元，以资金困难为由长

期拖延不付。

今年3月25日，在阿根廷阿丹诺公司

的母公司Albaugh inc的多次敦促下，阿

根廷阿丹诺公司出具了还款计划一份，确

认欠款 391.10 万美元后，分 3 次归还了

78.91 万美元，目前尚欠本金 312.19 万美

元，对于资金占用利息和汇兑损失，阿根廷

阿丹诺公司拒绝承担。

华星化工认为，阿根廷阿丹诺公司长

期拖欠货款已构成违约，遂向中国国际经

济贸易仲裁委员会提起仲裁，请求裁定阿

根廷阿丹诺公司支付拖欠的货款312.19万

美元和逾期付款违约金85.53万美元、汇率

损失人民币177.24万元，共计折合人民币

约2619.28万元。

由于涉外仲裁过程较长，而且结果具

有不确定性，此笔欠款有可能影响到公司

今年的损益。

记者 任金如

空调清洗，一年有上亿元“蛋糕”

“现在每天都要安装5、6家。”李林玉

告诉记者，因为装空调的人太多，7月份他

基本上没有休息过，每天都在外面装空

调，最高峰一天装了17台，夜里11、12点

钟才回到家。

本月初，有外地媒体报道，长沙一名空

调安装工人旺季月收入最高可达 4万多

元。不过，小李认为，合肥的收入没这么

高。“旺季也就五六千,赚的也都是辛苦钱。”

实际上，空调市场上延伸的商机远不

止于此。记者走访中发现，目前，合肥提供

空调清洗业务的主要有专业的空调维修清

理公司、家政服务人员以及空调售后服务

点。清洗价格一般为挂机每台50~80元，

柜机每台100~120元。

记者简单算了一笔账，2012 年，合

肥有 757.2 万常住人口，按照 3人拥有一

台空调，每台空调以一年维护清洗费 60

元计算，合肥一年就有1.5亿元的空调维

护“大蛋糕”，这还不包括办公及商业场

所的空调。

行业乱象，清洗费用“没标准”

“挂机清洗 50元/台，加氟的话是 30

元/压，这是我们的收费标准。”昨日下

午，合肥海科空调维修公司一位余姓服

务人员告诉记者。

“加氟是35元/压，一般的话70元就可

以加满，壁挂机清洗费用在50元左右。”这

是记者在合肥雪峰空调维修公司得到的信

息。这位姓夏的工作人员还表示，他们可

以开具收据，但发票没有。

在合肥空调清洗公共服务平台，工作

人员张先生告诉记者，这里的壁挂机清洗

费用为80元/台，柜机则需要120元/台。

同样是清洗，同样是加氟，为何存在这

么大差价？

一位有着多年空调维修经验的陈先生

告诉记者，“由于空调清洗行业具有很强的

季节性，若只是开清洗空调店生意会很

差。现在合肥市场上专业空调清洗店很

少，‘游击队’较多，收费标准不一。”

他建议，谨慎对待空调维修“游击队”，

最好请正规厂家售后人员或者专业维修人

员上门服务。

实习生 王敏 记者 董艳芬

华星化工向阿根廷一公司索债
已提起仲裁，讨要涉外欠款2619.28万元

安徽华星化工8月13日晚间

公告，公司就阿根廷阿丹诺公司拖

欠货款312.19万美元一案，已向

中国国际经济贸易仲裁委员会提

起仲裁，并于8月7日获得受理。

空调市场“天赐商机”

合肥一工人一天装了17台空调

持续炙烤江淮大地的高温

天，也给空调市场带来“天赐”的

商机。8月14日早上7点多，合

肥格力销售公司安装工人李林玉

和其他3个工友就来到省城中环

城小区，准备安装当天的第一台

空调。他告诉记者，今年最高纪

录，他一天装了17台空调。


